
Unternehmensziele Informationstexte 04.02.2024

Teil 1 - Er werbs wirt schaft li che und öff ent li che Un ter neh men

Es gibt er werbs wirt schaft li che Un ter neh men und öff ent li che Un ter neh men.
 

Er werbs wirt schaft li che Un ter neh men ar bei ten nach dem er werbs wirt schaft li chen
Prin zip. Das heißt, sie wol len Ge winn ma chen. Das ma chen sie, indem sie Pro duk te
oder Dienst leis tun gen auf dem Markt an bie ten und ver kau fen.

       Er werbs wirt schaft li che Un ter neh men sind zum Bei spiel Le bens mit tel ge schäf te oder
       Rei se un ter neh men.
 

Öff ent li che Un ter neh men wol len kei nen Ge winn ma chen. Sie die nen der Be darfs de -
ckung. Sie er brin gen wich ti ge un ver zicht ba re Dienst leis tun gen für die All ge mein heit.

      Zu sol chen Dienst leis tun gen ge hö ren zum Bei spiel die Müll ab fuhr oder die
      Was ser ver sor gung.

Name:  Klas se:  Datum: 

Teil 2 - Rentabilität
Er werbs wirt schaft li che Un ter neh men wol len mög lichst hohen Ge winn
ma chen. Das ist nicht immer ein fach. Sie müs sen sich näm lich meis tens ge gen über einer
Kon kur renz be haup ten, die glei che oder ähn li che Pro duk te an bie tet. Sie ste hen also im
Wett be werb mit an de ren Un ter neh men.
 
Jedes er werbs wirt schaft li che Un ter neh men hat be stimm te Mit tel, um seine Waren
und Dienst leis tun gen zu er zeu gen oder an zu bie ten.
 
Bei einem Ta xi un ter neh men sind das zum Bei spiel Autos. Diese Autos müs sen mög lichst ef -
fek tiv ein ge setzt wer den. Dann er zeu gen sie wenig Kos ten und einen hohen Ge winn. Wenn
die Autos stän dig de fekt sind, wird der Ge winn au to ma tisch klei ner, da die Re pa ra tu ren Geld
kos ten.

Merke:
Ein Un ter neh men ist umso ren -

ta bler, je ge rin ger die Kos ten
im Ver gleich zu

Um satz und Ge winn sind.

Wenn ein Un ter neh men ge rin ge Kos ten hat und
da durch einen hohen Ge winn macht, dann ist das
Un ter neh men ren ta bel. Die Ren ta bi li tät ist wich tig,
um sich ge gen über der Kon kur renz zu be haup ten.
Denn je ge rin ger die Kos ten, desto güns ti ger kann
das Un ter neh men sein Pro dukt oder seine Dienst -
leis tung ver kau fen.
Ein Un ter neh men ist also umso ren ta bler, je ge -
rin ger die Kos ten im Ver gleich zu
Um satz und Ge winn sind. Dabei ver steht man unter
„Um satz“ die Ge samt heit aller
ver kauf ten Pro duk te und Dienst leis tun gen eines
Un ter neh mens.
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Teil 3: Nach hal tig keit
Die Mit tel, mit denen man etwas her stel len kann, ste hen nicht un end lich zur Ver fü gung.
Damit man auch in Zu kunft etwas her stel len kann, muss man dafür sor gen, dass diese
Mit tel (Roh ma te ria li en) auch in Zu kunft noch vor han den sind.
 
Ein Bei spiel: Förs ter San der ver kauft das Holz aus sei nem Wald an die Firma Sieg bert, die
dar aus Häu ser baut. Damit immer genug Holz da ist, darf er jähr lich immer nur eine
be stimm te An zahl an Bäu men fäl len und ver kau fen und er muss wie der neue Bäume
pflan zen. Da durch wird ge si chert, dass er wei ter hin Holz für die Firma Sieg bert lie fern kann.
Die ses Prin zip nennt man Nach hal tig keit.
Da durch, dass Förs ter San der jähr lich nur eine be stimm te An zahl von Bäu men fällt, si chert er die
Leis tungs fä hig keit sei nes Un ter neh mens. Er sorgt aber auch dafür, dass seine An ge stell ten wei ter -
hin Ar beit haben. Und er leis tet sei nen Bei trag zum Um welt schutz, si chert also die na tür li chen Le -
bens grund la gen der Mensch heit.
 
Ein Un ter neh men ist also nach hal tig, wenn es zu künf ti ge wirt schaft li che Ent wick lun -
gen be rück sich tigt und wenn es so zi al und um welt freund lich wirt schaf tet.
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